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� CAPS entreprise (Rennes) triple son CA en
2009 pour atteindre 1,5 million d’eu-
ros et envisage dès 2010 une
seconde levée de fonds. Créée en
2002 par Laurent Bertaux et François
Bodin, CAPS travaille depuis 7 ans sur
le développement d’outils qui faci-
litent la programmation multi-
coeurs. Soutenue depuis le
départ par Emergys, l’incuba-
teur régional, la Start-up a
bouclé, en 2007, un premier
tour de table de 2,1 millions
d’euros auprès d’Emertec
Gestion et de Siparex Ventures
pour accélérer le développement de
ses produits et dynamiser ses ventes.
En septembre 2008, elle est entrée dans une phase de com-
mercialisation de son produit phare, le logiciel HMPP, “C’est
une solution permettant d’exploiter la puissance de calcul
des GPU, FPGA et processeurs multi-coeurs.” En parallèle,
elle a doublé ses effectifs pour atteindre aujourd’hui un total
de 28 personnes. Parmi ses clients, CAPS compte de nom-
breux grands comptes français dans les secteurs de l’éner-
gie, du pétrole de la défense et de la recherche. Forte de ce
succès, elle se tourne désormais vers l’international qui

représente 20 % de son CA 2009. En signant un premier
accord de distribution aux USA avec ParaTools Inc, elle peut
commercialiser en Amérique du Nord son produit leader
HMPP. De l’autre côté du globe, CAPS est également sur le

point de concrétiser de nouveaux parte-
nariats avec des acteurs asiatiques du

calcul haute performance. “Le
Japon est le premier pays asiatique
à avoir acheté une licence de
notre logiciel HMPP et nous
espérons d’autres ventes, dans

ce pays, à très courte échéance. De
plus, l’enthousiasme de nos parte-

naires en Chine et à Taïwan laisse présager
de beaux jours pour notre activité de formation
et notre produit” déclare Benoît Raoult, en

charge du développement commercial Asie chez
CAPS. Pour accompagner ce développement,

les dirigeants de CAPS envisagent une seconde
levée de fond fin 2009 début 2010.

Contact : 02 22 51 16 00
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DEVELOPPEMENT-STRATEGIE

� v’u2rprun2rp
Suite à l’article paru dans le N°195 septembre 2009 de
Bretagne Economique, traitant du projet “Mutualisation
Transport IAA 56”, Philippe Paumier, directeur général TFE
Ouest, précise que son entreprise “n’est pas potentiellement
intéressée par cette démarche”.
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“Nous avons été les premiers à lancer la formation IMS1

pour les nouveaux réseaux de télécommunication utilisant la
Voix sur IP (Voip). Aujourd’hui, nous sommes leader en France
et formons en moyenne 500 personnes par an. Nos clients sont
les principaux opérateurs télécoms, Orange, SFR, Neuf-Cegetel
mais aussi des constructeurs comme Alcatel ou Comverse.”
explique Thomas Leseney. L’expertise technologique des deux
fondateurs a également permis le développement de logiciels de
services de communication multimédia SIP et Web 2.0.
Aujourd’hui, l’effectif de Nexcom s’élève à 10 ingénieurs pour un
CA 2008 d’1 million d’euros.

“Grâce à notre expertise et notre capacité à nous adapter au
contexte de chacun de nos clients, nous avons acquis une très
bonne réputation auprès des responsables formation. Nous
sommes désormais référencés auprès d’eux et pour certaines for-
mations comme l’IMS, nous détenons même, quelquefois, l’ex-
clusivité.” Nexcom est également éditeur de logiciels de
télécommunication via le développement de plates-formes de
services téléphoniques basées sur des techniques issues du
monde du Web. “C’est ce qu’on appelle la convergence, une tech-
nologie de plus en plus utilisée car moins chère et plus flexible.
Aujourd’hui, cette activité d’éditeur représente 70 % du CA. Les
acteurs sont les mêmes. Nous avons, par exemple, réaliser pour
Orange le cœur du centre d’appels de renseignements télé-
phoniques, le “118”, qui gère pas moins de 200 000 appels/jour.
Les contraintes opérationnelles sont très fortes mais depuis 3 ans
que les services sont déployés, nous n’avons rencontré aucun
problème. La qualité de service est indispensable. Nous
subissons des audits internes avec des certifications propres à
nos clients.” Aujourd’hui, avec une cinquantaine de clients dont
5 “gros”, Nexcom est en passe de restructurer son offre
commerciale et recrutera dès 2010 un nouveau DG.

V.M.

DE LANNION, NEXCOM SYSTEMS PROPOSE DES SOLUTIONS DE CONVERGENCE VOIP/WEB

Valoriser l’expertise technologique

1 L’IMS (IP Multimedia Subsystem) forme le socle des futures infrastructures
des réseaux de télécommunications. Ces réseaux tout IP permettront

la mise en place de réels services de convergence voix-données et fixe-mobile.

Créée en 2005 à Lannion par Jean-Pierre Pinal et Thomas
Leseney, Nexcom Systems est spécialisée dans les
nouveaux services de communication multimédia
associant le web et le réseau téléphone.
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