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Des entreprises plus intelligentes pour une planéte plus intelligente :

Comment saisir
les opportunités a temps ?

En 200 N aura ginerg 40 mulllards de muliards d octlats de donmees, sol plus o i
5000 dernigras anndes cumuléas, Mous disposons aujourd'hui d'outils d'analyse performants &t da la
PUISSANCE IMOrmmahous NecEssara polr axplder ceés donneéas. iImagqingz les fantastigues opporiunilies que

cela mous ouvre ! De guod transformer les capacités de datection et de reacton des enireprisas en vertabes

PoUoir de presasion et O anboipation. MNoUs pourrcns ansl vor @ oomprendne non Seulement o2 qul S8 Dasse

IMans Juss] 02 Ouil va 58 passer oans I’'avenir. En !-'u.EIIIIlZ-.I'rZII'l sUr des ana yaES Oa ua 1a, B8 entrepnses

poumont discermer de noLWeaUxX modeles, oe nouvelles tendances & prandne de malleures decesons, 1E5M

s'implique dég@ auprés de nombreuses entraprises, qu'il s'agisse de fidékser leurs clients en s’ adaptant plus
18 gue es concumants a keurs atientes ou o8 GElechar des fraudes a | assurance avant e pasmment

Four ung entrepnsa plus imtelegente, pensons plus intelligemiment
Batmsons una planaia plus intelliganis. ibm.com/analysa/fr
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ECLMURAIE FEMERGIE
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Bartrand Owbodn, responsable commercial
au sein de la division EDF Entreprises

a a Nous awons proposé & Queilcsibver Europe

B I'offre kWh Equilibre, qui 5'awérait la plus
adapiée & ses habitudes de consommation
et & ses valeurs : pour tout kKwh achete,
EDF s'engage & produire 1 k'Wh & partir
d'énergies renouvelables (hydraulique,
eodienne et sodaire). Tout comme ses
magansing, extersion du “campus® de
Quiksilver bénéficke également de os
contrat. La puissance nécessaire pour cotte
extensicn avait d"abord été évalude &
1 000 kW, Comipte tenu des performances
énergétiques des nouvelles constructions,
le contrat a ébé ensuite ajusté & BOD kKW
pouwr e rapprocher au plus prés de la
comnsommation réelbe, =
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DEVELOPPEMENT-STRATEGIE

CAPS entreprise (Rennes) triple son CA en
2009 pour atteindre 1,5 million d’eu-
ros et envisage dés 2010 une
seconde levée de fonds. Créée en
2002 par Laurent Bertaux et Frangois
Bodin, CAPS travaille depuis 7 ans sur
le développement d’outils qui faci-
litent la programmation multi-
coeurs. Soutenue depuis le
départ par Emergys, I'incuba-
teur régional, la Start-up a
bouclé, en 2007, un premier
tour de table de 2,1 millions
d’euros aupres d’Emertec
Gestion et de Siparex Ventures
pour accélérer le développement de
ses produits et dynamiser ses ventes.
En septembre 2008, elle est entrée dans une phase de com-
mercialisation de son produit phare, le logiciel HMPP, “C’est
une solution permettant d’exploiter la puissance de calcul
des GPU, FPGA et processeurs multi-coeurs.” En parallele,
elle a doublé ses effectifs pour atteindre aujourd’hui un total
de 28 personnes. Parmi ses clients, CAPS compte de nom-
breux grands comptes francais dans les secteurs de I'éner-
gie, du pétrole de la défense et de la recherche. Forte de ce
succes, elle se tourne désormais vers linternational qui

représente 20 % de son CA 2009. En signant un premier
accord de distribution aux USA avec ParaTools Inc, elle peut
commercialiser en Amérique du Nord son produit leader
HMPP. De I'autre c6té du globe, CAPS est également sur le
point de concrétiser de nouveaux parte-
nariats avec des acteurs asiatiques du
calcul haute performance. “Le
Japon est le premier pays asiatique
a avoir acheté une licence de
notre logiciel HMPP et nous
espérons d’autres ventes, dans
ce pays, a trés courte échéance. De
plus, I'enthousiasme de nos parte-
naires en Chine et a Taiwan laisse présager
de beaux jours pour notre activité de formation
et notre produit” déclare Benoit Raoult, en
charge du développement commercial Asie chez
CAPS. Pour accompagner ce développement,
les dirigeants de CAPS envisagent une seconde

levée de fond fin 2009 début 2010.

Contact: 0222 51 16 00
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Suite & l'article paru dans le N°195 septembre 2009 de
Bretagne Economique, traitant du projet “Mutualisation
Transport IAA 56”, Philippe Paumier, directeur général TFE
Ouest, précise que son entreprise “n’est pas potentiellement
intéressée par cette démarche”.
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DE LANNION, NEXCOM SYSTEMS PROPOSE DES SOLUTIONS DE CONVERGENCE VOIP/WEB

Valoriser 'expertise technologique

Créée en 2005 a Lannion par Jean-Pierre Pinal et Thomas
Leseney, Nexcom Systems est spécialisée dans les
nouveaux services de communication multimédia
associant le web et le réseau téléphone.

“Nous avons été les premiers a lancer la formation IMS’
pour les nouveaux réseaux de télécommunication utilisant la
Voix sur IP (Voip). Aujourd’hui, nous sommes leader en France
et formons en moyenne 500 personnes par an. Nos clients sont
les principaux opérateurs télécoms, Orange, SFR, Neuf-Cegetel
mais aussi des constructeurs comme Alcatel ou Comverse.”
explique Thomas Leseney. L'expertise technologique des deux
fondateurs a également permis le développement de logiciels de
services de communication multimédia SIP et Web 2.0.
Aujourd’hui, I'effectif de Nexcom s’éléve a 10 ingénieurs pour un
CA 2008 d’1 million d’euros.
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“Gréce a notre expertise et notre capacité a nous adapter au
contexte de chacun de nos clients, nous avons acquis une tres
bonne réputation auprés des responsables formation. Nous
sommes désormais référencés aupres d’eux et pour certaines for-
mations comme I'IMS, nous détenons méme, quelquefois, I'ex-
clusivité.” Nexcom est également éditeur de logiciels de
télécommunication via le développement de plates-formes de
services téléphoniques basées sur des techniques issues du
monde du Web. “C’est ce qu’on appelle la convergence, une tech-
nologie de plus en plus utilisée car moins chere et plus flexible.
Aujourd’hui, cette activité d’éditeur représente 70 % du CA. Les
acteurs sont les mémes. Nous avons, par exemple, réaliser pour
Orange le coeur du centre d’appels de renseignements télg-
phoniques, le “118”, qui gére pas moins de 200 000 appels/jour.
Les contraintes opérationnelles sont trés fortes mais depuis 3 ans
que les services sont déployés, nous n’avons rencontré aucun
probleme. La qualité de service est indispensable. Nous
subissons des audits internes avec des certifications propres a
nos clients.” Aujourd’hui, avec une cinquantaine de clients dont
5 “gros”, Nexcom est en passe de restructurer son offre
commerciale et recrutera des 2010 un nouveau DG.
V.M.
'L’IMS (IP Multimedia Subsystem) forme le socle des futures infrastructures

des réseaux de télécommunications. Ces réseaux tout IP permettront
la mise en place de réels services de convergence voix-données et fixe-mobile.
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